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Als Premiummarke für polymerbasierte Lösungen ist REHAU in den Bereichen Bau, Automotive und Industrie international 

führend. Unsere Systeme begegnen Ihnen Tag für Tag, in jeder Situation. Meist ganz selbstverständlich, ohne dass Sie es 

merken. Aber immer mit spürbarem Nutzen. Innovativ und kompetent engagieren sich weltweit rund 15.000 Mitarbeiter an 

170 Standorten erfolgreich für ein kontinuierliches Wachstum unseres unabhängigen Familienunternehmens. 

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir Sie als: 

Werkstudenten (m/w) 
An unserem Standort in Bochum 
Werkstudent (m/w) zur Unterstützung des 

Verkaufbüroleiters – Marketing und Vertrieb 

Durch unsere breite Aufstellung in den Bereichen Fens-
ter- und Fassadentechnik, Gebäudetechnik, regenerative 
Energie und Tiefbau ist eine nahtlose Kommunikation, 
Zusammenarbeit sowie Abbildung der Erfolge in allen 
Bereichen eine Grundvoraussetzung für eine erfolgreiche 
Marktbearbeitung. 

Nach einer Einarbeitungsphase in unser umfangreiches 
Produktportfolio und unsere Prozesse im Verkaufsbüro, 
unterstützen Sie unseren Verkaufsbüroleiter bei Markt-
analysen, Marketingkampagnen, der Abbildung und 
Interpretation von Geschäftsentwicklungen und der re-
gelmäßigen Aktualisierung und Weiterentwicklung unse-
rer Controllingoberfläche. Zusätzlich entwickeln und 
implementieren Sie, in Zusammenarbeit mit dem Ver-
kaufsbüroleiter, Prozesse und Unternehmensvorgaben 
am Standort in Bochum.   

Wenn Sie Freude an der Kommunikation haben und Ihre 
fachlichen Kenntnisse, idealerweise innerhalb eines 
betriebswirtschaftlichen Studiums (z.B. Wirtschaftswis-
senschaften oder Wirtschaftsingenieurwesen), ausbauen 

und vertiefen möchten, freuen wir uns auf Ihre Bewer-
bung per E-Mail. 

Die Einarbeitung, sowie Ihre Aufgaben beschränken sich 
auf unseren Standort in Bochum. 

Ihre Aufgaben 

 Marktanalysen 

 Marketingkampagnen 

 Dokumentation von Besprechungen 

 Controlling  

 

Ihr Profil 
 

 Kompetentes, serviceorientiertes Auftreten  

 Vertrauenswürdigkeit 

 Sehr gute Kommunikationsfähigkeit 

 Analytisches Denkvermögen 

 Gute bis sehr gute MS-Office Kenntnisse 
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Verkaufsbüro Bochum, Nikolas Bransch 
Postfach 10 20 61, 44720 Bochum 
Tel: +49234 68903-89, nikolas.bransch@rehau.com 


