
Willkommen beim Innovationsführer für Hausgeräte, willkommen im Team!
Mit unseren Produkten der Marken Bosch, Siemens, Neff, Constructa und Gaggenau
sowie unseren Regional- und Spezialmarken machen wir Ihnen das Leben leichter. Als
internationaler Konzern mit rund 9,8 Mrd. Euro Jahresumsatz und über 46.000 Mitarbeitern
begeistern wir durch hochwertiges Produktdesign, ressourcenschonende Technologien
und ein erstklassiges Arbeitsumfeld. Dafür wurden wir unter anderem als "Deutschlands
nachhaltigstes Unternehmen",  mit dem "Innovationspreis für Klima und Umwelt" und
mehrfach als "Top Arbeitgeber" ausgezeichnet. Denken auch Sie mit uns weiter.

Wir suchen Sie als

Praktikant/in Inhouse Consulting
Vertrieb (Markterschließungsprojekte
& Sales Force Management)

IHRE AUFGABEN • Konzeptionelle Mitarbeit an internationalen Vertriebssteuerungs- und
Markterschließungsprojekten • Aufbereitung der erhobenen Daten mit firmeneigener
Software • Erstellung von Präsentationen • Mitentwicklung von Konzepten im Bereich
Territory-Management • Außendienst-Organisation • Unterstützung des Abteilungsleiters
und der Referenten bei den jeweiligen Länder-Projekten • Einsatzfür mindestens 12,
vorzugsweise 24 Wochen

IHR PROFIL • Im Studium der Fachrichtungen der Fachrichtungen
Wirtschaftswissenschaften bzw. Wirtschaftsingenieurwesen befindlich • Gute
Englischkenntnisse in Wort und Schrift • Sehr gute PC-Kenntnisse (MS Office Word, Excel
und Powerpoint • Selbständige und zuverlässige Arbeitsweise, hohe Belastbarkeit •
Kooperatives Arbeiten im Team • Ausgeprägte analytische Fähigkeiten, kritisches
Urteilsvermögen

NEUGIERIG? Für mehr Informationen besuchen Sie unsere Website und bewerben Sie
sich direkt online. Wir freuen uns darauf, Sie kennen zu lernen!

www.bsh-group.de
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