
Die  führende  Position  des  deut-

schen  Mittelstands  im  globalen 

Wettbewerb  ist  nur  durch 

Innovationen  und  Investitionen  zu 

halten. 

  

Die  IKB  als  Spezialbank  für 

Unternehmensfinanzierung  in 

Deutschland  und  Europa  begleitet 

den  deutschen  Mittelstand  seit  80 

Jahren.  Die  Beraterinnen  und 

Berater  der  IKB  mit  ihrer  ausge-

prägten  Produkt-  und  Branchen-

kompetenz  sorgen  für  eine 

intensive  und  partnerschaftliche 

Kundenbeziehung. 

  

Zielgruppen sind der innovative und 

wachstumsstarke Mittelstand  sowie 

internationale  Unternehmen  und 

Projektpartner. 

  

Größter  Aktionär  der  IKB  ist  Lone 

Star  (LSF6  Europe  Financial 

Holdings L.P.). 
  

www.ikb.de 
<URL_JOB_BOARD>http://e-

recruitment.ikb.de/sap/bc/webdynpro/sap/hrrcf_a_applwizard?

param=cG9zdF9pbnN0X2d1aWQ9MDJBRDgwNTBENzU5NEUyMUUxMDAwMDAwN0YwMDAwMDImY2FuZF90eXBlPQ%

3d%3d&sap-client=100&sap-

language=DE&WDCONFIGURATIONID=ZHRRCF_A_APPLWIZARD

Suchauftrag: 50145199 
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<IKBID00000001> 

Innerhalb  unserer  Einheit  Financial  Markets  am  Standort  Düsseldorf  suchen  wir  für  einen 

Zeitraum von drei Monaten einen qualifizierten 

  

Praktikanten (m/w) Institutional Sales 
  

  

  

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe des frühstmöglichen 

Eintrittstermins und  Ihre Gehaltsvorstellung. Bitte nutzen Sie hierzu möglichst unsere 

Onlinefunktion über den Bewerbungsbutton. 

Herr Bade (0211/8221-4964) aus dem Bereich Personal und Service steht Ihnen vorab als 

Ansprechpartner gerne zur Verfügung. 

  

Aufgaben 
  
-  Unterstützung bei sämtlichen Aktivitäten der Kundenpotenzialanalyse, Einzelkundenanalyse 

sowie Zielkundenresearch innerhalb von Kundengruppen 

-  Mitarbeit bei der Istkundenanalyse hinsichtlich des Anlageverhaltens 

-  Teilnahme an Meetings/Roadshows und deren Nachbereitung 

-  Vorbereitung von Produktpräsentationen und Term Sheets 

-  Unterstützung bei der Beantwortung von Kundenanfragen 

Profil 
  
-  Wirtschaftswissenschaftliches Studium, idealerweise mit Schwerpunkten Kapitalmärkte, 

Banken/Finanzwirtschaft 

-  Erste praktische Erfahrung im Bankensektor empfehlenswert 

-  grundsätzliches Verständnis von Kapitalmärkten mit Schwerpunkten auf Fixed Income 

Produkten, insbesondere (Mittelstands-)Anleihen, Schuldscheindarlehen 

-  Kundenaffinität sowie Vertriebsinteresse sind wünschenswert 

-  Erfahrungen in der Projektarbeit mit Zeitdruck und Deadlines 

-  Gute analytische Fähigkeiten und schnelles Auffassungsvermögen 

-  Geistige Flexibilität und Kreativität im Hinblick auf neue Lösungsansätze 

-  Hohes Maß an Eigeninitiative, unternehmerisches Denken, selbstständiges und 

zielorientiertes Arbeiten sowie Durchsetzungsfähigkeit 

-  Professionelle Beherrschung des MS Office Paketes 

-  Gute Englischkenntnisse 

-  Hohe Einsatzbereitschaft und Teamfähigkeit 


